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Over ons

6
Landen

43
Merken

75 jaar
Jubileum

210.000
Transacties

€ 6,3 miljard
Omzet

Nr 1
Benelux

6.599
Medewerkers

119.000
Leasewagens
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Van Mossel Ecosysteem
Van Mossel

Automotive Group
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We zijn goed op weg naar een 0-emissie mobiliteit

Mobiliteits-Memorandum / www.mobia.be 

700.000
EV +93%

PHEV +43%

40%

2029
0-emissie plicht 

inschrijving 
nieuwe 

voertuigen

90%
B2B

2030-2035
Circulatieverbod 

diesel- en 
benzinemotoren

http://www.mobia.be/


Elektrificatie

Aanbod

Actieradius

Kostprijs

Laadinfrastructuur

Fiscaliteit/incentives

Financiering

ROB

AutoverzekeringOccasie



Laadoplossingen

Verschillende externe partners

1 externe partner

Vaststellingen:

Energy

Van reactief naar proactief model

▪ Te grote afhankelijkheid
▪ Geen grip op de onderaannemers van de partner
▪ Bij problemen wordt naar elkaar verwezen
▪ Niet flexibel: laadoplossingen kunnen niet overgezet worden
▪ We kunnen onze eigen klant niet ontzorgen



Van Mossel Energy

▪ Van Mossel Energy levert CPO en 
eMSP diensten

▪ Installatiepartner(s) voor 
technisch & operationeel beheer

Business model

▪ Laadpaal in eigen beheer
▪ Eigen team voor advies en administratief 

& commercieel beheer 
▪ Focus op klanttevredenheid en kwaliteit

▪ Klant staat centraal
▪ Beheer data & klanten
▪ Minder tussenpartijen
▪ Meer flexibiliteit

Voordelen

▪ Verkoop via showroom
▪ Fleetklanten
▪ Leaseklanten
▪ Eigen vestigingen

Doelgroep



Future proof

V2X

V2H

V2G

?
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